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Resultados do 4° Trimestre de 2007
10 de Marco de 2008 — 10h — Horario Local

Operadora: Bom dia! Esta € a teleconferéncia da Tractebel Energia. Todos os
participantes estao conectados apenas como ouvintes e mais tarde sera aberta a
sessdo de perguntas e respostas, quando serdo dadas as instrucdes para
participacdo. Caso seja necessaria a ajuda de um operador durante a
teleconferéncia, basta teclar “asterisco zero”. Cabe Ilembrar que esta
teleconferéncia esta sendo gravada.

Agora, passo a palavra ao Sr. Antonio Previtali, Gerente de Rela¢gdes com
Investidores da Tractebel Energia. Por favor, Sr. Previtali, pode prosseguir.

Sr. Antonio Previtali: Bom dia, senhoras e senhores! Sejam todos bem-vindos
a teleconferéncia da Tractebel, onde n6s teremos a oportunidade de discutir 0s
resultados do quarto trimestre de 2007 e do ano de 2007 como um todo.

Essa apresentacdo, acompanhada de slides, sera transmitida simultaneamente
pela internet, através do nosso site que é www.tractebelenergia.com.br,
especificamente na secao Investidores. Nele, os senhores também poderdo
obter copia do release de resultados da Companhia.

Antes de prosseguir, quero esclarecer que eventuais declaracdes que possam
ser feitas durante esta teleconferéncia, relativas as perspectivas dos negécios da
Companhia, devem ser tratadas como previsées, dependentes da conjuntura
econdémica do pais, do desempenho e da regulamentacao do setor elétrico, além
de outras variaveis e, portanto, estdo sujeitas a mudancas.

Em Florianépolis, hoje, o Marc, nosso Diretor Financeiro e de Relagbes com
Investidores, Marc Verstraete, vai comentar o desempenho da Tractebel no
quarto trimestre do ano passado e do ano de 2007. Logo apds nés vamos estar
disponiveis para responder as questdes que eventualmente vocés tenham para
nos fazer.

Agora, eu passo a palavra ao Marc. Por favor, pode continuar.

Sr. Marc Verstraete: Bom dia a todos! E um grande prazer eu poder apresentar
0 nosso excelente resultado do ano passado, o ano de 2007. Eu vou dividir a
minha apresentacdo aqui em trés partes: uma primeira parte € falar um pouco
sobre o balanco de energia, que no6s atualizamos; a segunda parte da
apresentacao trata do resultado, tanto anual quanto trimestral; e, para terminar,
depois com a atualizacdo do Capex de 2007 e o futuro, depois disso teremos
uma sessao de Q&A.
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Comecando com o balanco de energia, nés podemos ir para a pagina 9 na
nossa apresentacdo. A pagina 9 mostra o cenario. Do lado esquerdo desta
pagina, nos temos o cendrio de oferta e demanda de energia, que indica um
potencial de aumento dos precos de energia, ou seja, o grafico aqui mostra a
diferenca entre a oferta e a demanda da energia no pais. Podemos ver que em
2008 e 2009 tem um déficit de energia no pais devido, basicamente, a crise de
gas natural. Em 2010 devemos voltar para uma situacdo de equilibrio, e a
necessidade de novos investimentos depois de 2010 para evitar um futuro
déficit. Nesse mesmo slide vocé também pode ver os precos, tanto de energia
velha (ou de energia existente) quanto de energia nova; os pre¢os nos leildes do
governo. Entdo vocé pode ver aqui uma tendéncia de aumento nos precos no
futuro, e é justamente com isso que a Tractebel Energia montou a sua
estratégia. Vocé pode ver (n6s mostramos isso do lado direito) que mostra a
energia descontratada da empresa no futuro. Aqui vocé pode ver claramente que
em 2008 e 2009, como ja falamos no passado, a empresa esta totalmente
contratada, ou seja, ndo temos mais quase nada para vender. Em 2010, temos
um pouco de energia, uns 5% do nosso portfolio, ndo é muita coisa; e a partir de
2011 temos uns 20% da energia ainda nao contratada. Importante entender aqui
0 qué que a Tractebel Energia pretende fazer com essa energia. Primeira coisa,
ela vai vender tudo de maneira bilateral para consumidores livres e, eu diria até
mais, para os consumidores livres existentes que ela tem hoje, porque se todo
mundo for renovar com a empresa, ndés vamos ter dificuldades para atender
todos os nossos clientes existentes no futuro.

Na proxima pagina, ndés temos a mesma situacdo. Na péagina 10, que é a
posicao no final do ano, 31/12, desse balanco de energia, vocé pode ver, na
primeira linha, os recursos préprios. Nés podemos observar um aumento nos
recursos préprios em 2009, isso &, a entrada em operacao comercial da usina de
Sao Salvador. Depois tem novamente um aumento em 2010 e 2011, que é a
entrada em operacao da usina de Estreito, como sao varias turbinas, ela entra
em operagdo ao longo desses dois anos. Nés temos, além disso, além dos
recursos préprios, as compras para revenda, isso é energia que nés compramos
de outra geradora para revender para nossos clientes livres. Somando isso, vocé
tem os recursos totais. Depois nés temos as vendas; temos, por um lado, as
vendas nos leildes do governo, onde n6s demonstramos aqui a quantidade, do
lado direito, o prego, e também energia nova, ou energia existente. Além disso,
temos as vendas bilaterais, isso sdo vendas para clientes livres, ou antigos
contratos com distribuidoras que vao terminar agora entre 2009 e 2014. A
diferenca entre os dois da o saldo, que é exatamente a mesma informacao da
pagina anterior. Aqui nés mostramos também o preco liquido médio de venda e
o preco liquido médio de compra. Compra da energia comprada para revenda,
nds divulgamos esse preco aqui até 2010, para que vocé possa ter uma idéia da
evolucao. Importante frisar aqui que o preco é liquido de ICMS e dos impostos
sobre a receita, Pis/Cofins e P&D. Entdo esse é o balango de energia atualizado.
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Agora podemos passar para a segunda parte da apresentagao que é o resultado
da empresa em 2007 e também o trimestral. Para isso, n6s podemos passar
para a pagina 18, onde nés temos, primeiro, a receita liquida e o EBITDA.
Primeiro eu vou comentar o resultado anual, para depois comentar o resultado
trimestral. Entdo, vocé pode ver que a receita liquida atingiu R$ 3,0 bilhdes, foi
um aumento de 12,5%. O grande motivo, o driver desse aumento realmente foi o
preco de energia, que aumentou de R$ 80 por MWh para R$ 90. Do lado direito
do slide, nés temos o EBITDA. O EBITDA superou R$ 1,8 bilhdo, em relagédo ao
ano passado foi um aumento de 16,5%, ou seja, um aumento maior do que o
aumento da receita liquida. Esse aumento ainda maior no EBITDA se deu,
basicamente, pela reducao dos custos. N6s podemos notar que o maior impacto
foi a despesa menor que nés tivemos nas transagdées no ambito da CCEE, em
fungéo, principalmente, de uma exposicdo menor, em funcdo dos efeitos de
sazonalizacao que nos fizemos (eu vou voltar a isso quando eu for comentar o
resultado do quarto tri). Para o resultado anual, no ano passado nés gastamos
R$ 280 milhdes nas transacdes na CCEE, em 2007 esse valor foi de R$180
milhdes, ou seja, uma reducao de R$ 100 milhdes que se deu pela estratégia de
sazonalizacdo que a empresa adotou, entdo eu acho muito importante relembrar
isso. O EBITDA também aumentou em 2007 em comparagdo com 2006, apesar
de um efeito ndo-recorrente que nés tivemos em 2006, que foi 0 ganho de uma
acao judicial que impactou o EBITDA em torno de R$ 95,0 milhdes e néao
tivemos isso em 2007.

Na pagina 19, vamos ver, por um lado, a margem EBITDA. A margem EBITDA
aumentou, voltou para casa dos 60%, atingiu 61% contra 59% o ano passado.
Do lado direito, nés temos o lucro liquido, entdo podemos ver que o lucro liquido
aumentou 6,8%. O resultado maior se deu, basicamente, por causa do resultado
financeiro que foi melhor do que no ano passado: tivemos uma taxa de juros
menor, ou seja, uma despesa de juros menor, apesar de uma divida maior; e
também tivemos um impacto positivo da variagcdo cambial, ainda temos uma
pequena parte da nossa divida em moeda estrangeira, entdo a apreciacao do
real no ano passado ajudou nesse processo. Também quero lembrar que, em
2006, nés tivemos um lucro nao-recorrente que era ainda ligado a venda dos
ativos Jacui. Esse item nao-recorrente foi de R$ 168,0 milhées no ano passado,
ou seja, excluindo o impacto dessa transacao, o lucro liquido teria aumentado
29%. Atingiu, pela primeira vez, R$ 1 bilhdo (atingimos R$ 1,046 bilhdo).

Comentando um pouco o resultado trimestral, n6s temos alguns drivers na
pagina 20. O primeiro deles é a quantidade de energia vendida, nés vendemos
menos energia no quarto tri de 2007 comparado com o quarto tri de 2006. Até o
terceiro tri do ano passado. O unico motivo é um volume menor de
comercializacao, compramos menos energia para revender. O preco médio, por
outro lado, como eu ja comentei no resultado anual, tivemos 0 mesmo efeito aqui
no resultado trimestral. No quarto tri de 2006 o preco médio era de R$ 80,0 e
atingiu R$ 91,5 por MWh no quarto tri de 2007. O EBITDA atingiu R$ 505
milhées no quarto tri de 2007, um aumento de 50% em relacdo ao quarto tri de
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2006. A margem EBITDA atingiu 65% nesse trimestre, comparando com 47% no
quarto tri de 2006. No quarto tri ndo tivemos nenhum impacto de exportacao, ou
seja, ndao exportamos nada. No ano passado, nés exportamos no segundo tri e
no terceiro tri. No quarto tri isso acabou e o grande motivo para esse resultado
tdo melhor do que o resultado do quarto tri de 2006 foi realmente o impacto da
sazonalizacao que a empresa fez, ou seja, o processo de alocacdo mensal de
energia assegurada das usinas hidrelétricas. Isso ajudou muito e reduziu a
despesa na CCEE: tivemos uma redugédo de R$ 132 milhdes no quarto tri de
2007.

Para terminar, o lucro liquido também foi bem melhor e atingiu R$ 300 milhdes,
contra R$ 189 milhdes no quarto tri de 2006, também com a ajuda do EBITDA e,
além disso, das despesas financeiras, do resultado financeiro. Por um lado, as
receitas financeiras aumentaram, em relacdo ao mesmo trimestre do ano
passado, e as despesas financeiras, elas também, no quarto tri, cresceram um
pouco em comparac¢ao com o quarto tri de 2006.

Eu queria passar para a terceira parte da apresentacao, que é o Capex, onde
nés temos uma mudanca também em relagcdo as informacdées que nés
passamos para vocés no passado. Vamos passar para a pagina 23. Na pagina
23, onde mostramos o Capex, vocé tem, primeiro, a parcela em laranja que é o
investimento feito nas usinas existentes, entao vocé pode ver um Capex na casa
dos R$ 70 milhdes (foi R$ 69 o ano passado), R$ 74 esse ano. Vai ser um pouco
mais em 2008, para cair novamente em 2009. Além disso, o qué que néds
fizemos o ano passado? Investimos em Sao Salvador, quase R$ 600 milhdes,
aqui é importante mostrar que o Capex, o0 investimento, representa o capital
préprio e também de terceiros. Por exemplo: no caso de Sdo Salvador, o equity
mais o financiamento do BNDES. Ano passado também compramos um stake
na usina de Machadinho, que a Celesc vendeu, e o projeto Seival - Seival € um
projeto que vai facilitar um investimento que nds estamos estudando em uma
mina a carvao no sul do pais. No ano que vem ainda vamos investir em Sao
Salvador e comecar os investimentos em Estreito - isso em 2008. Em 2009, n6s
vamos ter, basicamente, Estreito, R$ 454 milhdes. Em 2013, também usinas
existentes mais Estreito. Aqui nés sé ilustramos Capex, ja meio que liquido e
certo, ou seja, Sao Salvador é uma usina em construcao, Estreito € uma usina
em construcdo e nao ilustramos, por exemplo, investimentos em um projeto em
uma usina em desenvolvimento, por exemplo, uma termelétrica a carvao que
nés estamos estudando no sul do pais, Seival. Entdo, aqui podemos observar
claramente uma mudanca com o passado: em 2004 / 2005 / 2006 nao
investimos quase nada e a partir de 2007 isso mudou totalmente.

Apesar desse Capex mais elevado, nés continuamos, isso vocé pode ver na
pagina 24, com o pagamento de dividendos. Um pay-out de 95%, isso vai dar R$
1,52 por acao, para ter um dividend yield de 6,8%. Eu mostrei aqui o Capex em
usinas greenfield que nés estamos construindo, além disso temos aquisi¢oes.
Nés ndo podemos esquecer a aquisicdo da usina Ponte de Pedra, que nés
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fizemos no final do ano passado e que, claro, também resultou em um
desembolso, um investimento da empresa. Nés pagamos R$ 600 milhdes pela
usina.

Eu queria abrir aqui a sessao de perguntas e respostas, entao, por favor, fico a
disposicao aqui.

Sessao de Perguntas e Respostas

Operadora: Com licenga, senhoras e senhores, iniciaremos agora a sessao de
perguntas e respostas. Para fazer uma pergunta, por favor, digitem “asterisco 1”
(*1). Para retirar a sua pergunta da lista, digite “asterisco 2” (*2).

Cabe lembrar que esta teleconferéncia é exclusiva para investidores e analistas
de mercado. Solicitamos que eventuais perguntas por parte dos jornalistas
sejam encaminhadas a assessoria de imprensa da Tractebel Energia.
Solicitamos que seja respeitado o limite de duas perguntas por vez. Nossa
primeira pergunta vem do Sr. Eduardo Hayama do UBS Pactual.

Sr. Eduardo Hayama: Bom dia a todos. Eu teria, basicamente, duas perguntas.
A primeira em relacao a estratégia da empresa de contratacdo: tem, a partir de
2013, uma quantidade significativa de energia livre. Eu queria entender se,
primeiro: j& ha demanda mais firme de clientes de ter interesse em estar
comprando essa energia ja para frente? E qual €, mais ou menos, a faixa de
preco que nos poderiamos estar trabalhando para essa energia? A segunda
pergunta é em relacdo aquele projeto do Uruguai. Ja tem alguma coisa um
pouco mais firme no sentido do governo brasileiro estar permitindo essa venda,
qual é o status atual desse projeto? Sao essas duas perguntas. Obrigado!

Sr. Marc Verstraete: Ok. Bom... a primeira pergunta sobre a contratacdo da
energia ainda nao vendida no futuro... 2013 ja é muito para frente, nés estamos
agora trabalhando mais, eu diria, 2010/2011, claro, isso pode ser por um
contrato de 4/5 anos. Eu nao vi ainda muito negécio para contratos comecando
em 2013, agora, 2010/2011 tem sim, tanto é que 2010, se vocé for comparar
essa informacédo com a informacgao no final de setembro, vocé vai observar que
uma parcela da energia foi vendida, e aqui n6s estamos falando na faixa de
preco em torno de R$135 / R$ 140 por MWh. A segunda pergunta, a termelétrica
a carvao no sul do pais para vender energia para o Uruguai, nés estamos agora
realmente conversando com o0 governo brasileiro para obter a aprovagédo para
poder exportar essa energia. Ainda ndo tem nada assinado, ndo tem nada firme
nessas negociagées. Nos temos o interesse sim do governo uruguaio, entao
falta essa segunda parte das autoridades brasileiras. Estamos trabalhando e
esperamos ter boas conquistas no segundo semestre desse ano.

Sr. Eduardo: Ta 6timo, muito obrigado.
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Operadora: Com licenga, nossa proxima pergunta vem do Sr. Sérgio Tamashiro
da Itau Corretora.

Sr. Sérgio Tamashiro: Bom dia a todos! A primeira pergunta &€ com relacao
ainda a Ponte de Pedra... dessas aquisicoes do més de dezembro, R$ 592
milhdes, eu queria saber como é que esta esse status... € o plano que ele ja vai
estar agregado em margo, mas no seu balanco ele ja coloca la como esses 176
MW... eu queria saber, ja foi pago nesses R$ 592 milhdes, isso dai eu acredito
que seja apenas 0 equity, pelo menos eu nao vi o balango dela no final do ano,
quanto de divida que ela tinha. E, que eu saiba, ela € uma empresa ja totalmente
contratada, ou seja, entdo, qual que foi o objetivo da Tractebel ao estar
adquirindo uma empresa até por um multiplo caro, alto, e por uma empresa que
ela, praticamente, € uma renda fixa? Tem energia a ser descontrada ou nao por
ela? E a segunda pergunta é com relagdo a Seival, o que vocés estao
imaginando desse custo de produgdo para ela? Tem essa demanda até pelo
mercado brasileiro? Qual que é a possibilidade de vocés nao fazerem a
exportacdo e até vender para o mercado cativo? Obrigado!

Sr. Marc: Bom... a primeira pergunta, a usina Ponte de Pedra, n6s temos as
informacdes na pagina 12 da nossa apresentagdo, onde vocé pode ver uma
usina de 176 MW de capacidade instalada, energia assegurada 131 MW médio,
o investimento, nés compramos esse projeto por R$ 592 milhdes, e essa
empresa tem uma divida liquida de R$ 275 milhdes, ok?

Sr. Sérgio: Exatamente, desculpa... entdo, ele foi pago um EV de R$ 4.9
milhdes por MW, é bem mais caro até que os proprios niumeros da Tractebel, as
empresas de mercado.

Sr. Marc: Nés pagamos isso mesmo, R$ 592 milhdes. Ainda nao foi pago, nés ja
temos a aprovacao da Aneel e esperamos aprovacao do BNDES, que é o lendor
desse projeto. Ele deve dar essa aprovacao agora em margo, e a nossa idéia €
concluir essa operacdo, e pagar também, no final de marco. No balanco de
energia ele entrou, vamos dizer, pro rata em 2008, a partir, justamente, de final
de marco. Entdo quando eu falei que 2009 ... ndo, desculpe, entdo, entrou sim, a
partir de final de marco em 2008.

Sr. Sérgio: Ta. Entdo aquele Capex que vocé anuncia da pagina 23, ele nao
esta incluido esse pagamento de 592 milhdes?

Sr. Marc: Nao, realmente o Capex n6s vamos corrigir isso para deixar mais
claro, mas é s6 o Capex nas usinas greenfields: Sado Salvador e Estreito.

Sr. Sérgio: Ok.
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Sr. Marc: E a sua segunda pergunta é Seival, a usina termelétrica a carvao no
sul do pais, nés estamos conversando com o governo uruguaio. Eles tém
interesse e a idéia seria vender essa energia com exclusividade para eles, e nao
vender nada aqui no mercado local. O ultimo leildo que saiu, saiu em torno de
R$ 140 por MWh para as termelétricas e a esse pregco nds ndo conseguimos
viabilizar esse investimento. Entao, por isso que ndo ha hoje nenhum plano de
venda dessa energia aqui para o mercado local, mas sim de exportacdo da
totalidade.

Sr. Sérgio: Para exportacao, seria que preco equivalente a tarifa?

Sr. Marc: Para exportacdo nés estamos falando em torno de uma faixa de preco
de R$ 150/ R$ 160 por MWh.

Sr. Sérgio: Mas indexados ao Doélar, ndo em Reais?
Sr. Marc: Nao, em Reais.
Sr. Sérgio: Em Reais, ok, t& bom. Obrigado!

Operadora: Com licenga, nossa proxima pergunta vem do Sr. Subhojit Daripa
do Morgan Stanley.

Sr. Subhojit Daripa: Bom dia, Marc! Bom dia, Previtali! Duas perguntinhas
rapidas: uma, vocé mencionou aqui na apresentacdo do slide 9 e 10, com
relacdo a tendéncia de pre¢o de geragdo de médio e longo prazo, dizendo que,
tanto a energia nova quanto a energia velha, tem uma tendéncia ascendente até
2012, que ¢é algo, de fato, que a gente viu com relacdo aos ultimos leildes. Eu
queria perguntar para vocé com relagdo ao que vocés estdao vendo péds 2012,
com base em dois fatos: o primeiro fato € que, como o leildo de energia velha
nao pode ter um preco acima do leilao de energia nova, e o leilao de energia
nova a gente estd vendo os precos saindo a niveis bastante inferiores ao
esperado, ou pelo menos comparados com o que a gente esta vendo no
mercado livre, em torno de R$ 80 no caso de Rio Madeira, ou, enfim, esse ano
também vai ser um leildo importante para saber qual que vai ser o preco teto a
ser definido para 2012, eu queria entender como € que tem sido a cabeca de
vocés em relagdo a mitigacao de risco em estar direcionando parte da energia
para 0 mercado regulado, ou 100% no mercado desregulado, etc. e tal; o
segundo ponto é com relagcdo a porque nao comegar ja a estar contratando
energia 2012/2013 j4 agora, dado que... enfim, ndo apenas existe uma
preocupacao imediata de falta de energia, dado o cenario atual que a gente vive,
e 0s consumidores livres, pelo que a gente tem visto, tem a propenséao a estar
contratando energia a niveis mais elevados, justamente pelo medo de estar
descontratados nesse periodo (2012/2013); é alguma estratégia de vocés em
que vocés acreditam que os precos podem estar até maiores daqui a 2/3 anos
ou é, de fato, a total falta de liquidez do mercado, ou seja, os consumidores
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livres realmente ndo querem estar fazendo contratos nesse nivel de preco? E o
terceiro ponto com relacdo a Cesp, se vocés poderiam dar uma pincelada com
relacdo a como é que anda o interesse de vocés e com relacdo ao preco
minimo, etc. Obrigado!

Sr. Antonio Previtali: Oi, Subhojit! E Previtali. Com relacdo & sua primeira
pergunta, o fato de que no leilao de A-1, vocé tem a alimentacdo de leilao de
energia existente para aquele ano, o que ocorre € que uma vez que Vvocé tem
um mecanismo, vamos dizer, arbitrario, que foge as leis de mercado, que é esse
que define os caps, vocé nao tem muita ingeréncia sobre esse processo, na
verdade vocé nao tem nenhuma ingeréncia. Entao, por conta disso, a gente nao
tomou nenhuma medida distinta, quer dizer, vamos ter que aguardar o novo cap.
Se o cap vai ser definido pelo governo com base em um leildo anterior ou do
préprio leildo, a rigor ndo faz muita diferenca para a gente, a gente tem que
tratar € da competitividade da empresa. Para esse periodo, ai ja na linha da
segunda pergunta, porque € que a gente ndo estd contratando ainda essa
energia 2012/2013, como o Marc ja antecipou, os clientes livres ainda estdo um
pouco reticentes, eles entendem que 2012/2013 ainda esta um pouco longe, ndo
€ todo o consumidor livre que ja vislumbra as suas compras com tanta
antecedéncia e, da nossa parte, todos sabem que existe uma grande, uma
imensa quantidade de energia, mais de 20% da energia contratada no pais vai
se tornar disponivel na virada de 2012 para 2013, energia essa que foi
contratada nos primeiros leildes de energia existente. Dependendo da postura
do governo que, obviamente, 80% das geradoras sao estatais, n6s vamos estar
em uma situacdo mais favoravel, ou mais desfavoravel para enfrentar essa
competicdo. Entdo a gente, obviamente, ndo quer correr esse risco de ficar com
energia descontratada nesse periodo, nessa virada de 2012 para 2013, toda a
nossa estratégia tem sido no sentido dos contratos terminarem ou em 2011 ou
em 2014, ficando pouca coisa para 2012 e 2013, e a gente vem trabalhando
dessa forma. E também interessante, pela 6tica dos consumidores livres, como
eles tém cinco anos de antecedéncia para declarar para suas distribuidoras um
eventual retorno a condicdo de cativo, eles teriam que estar tomando essa
deciséo por agora (2008) para retornar para cativo em 2013. Entdo a gente quer
aguardar um pouco também esse movimento para ver qual a melhor estratégia a
ser adotada. Mas, a rigor, a nossa area de comercializagdo tem um trabalho
muito dindmico, muito ativo e nada impediria que no préximo balango de energia
a gente venha a divulgar (dos resultados do primeiro tri de 2008), grande parte ja
tenha sido vendida. Entdo a gente esta mais fazendo uma observacdo do
mercado para fazer uma leitura mais apropriada. E a terceira pergunta que é
sobre Cesp, eu vou deixar para o Marc.

Sr. Marc: Sobre Cesp, n6s vamos ter o leilao daqui a quinze dias, entdo vocé
também vai entender que eu ndo posso divulgar muita coisa aqui, mas o que eu
posso divulgar € que sim, nés estamos estudando o projeto, estamos fazendo o
due diligence para montar o0 nosso modelo, e ver o preco inteiro. Claro que outra
coisa que eu posso falar também é que o veiculo de aquisicao sera a Tractebel
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Energia e ndo a Suez, isso eu posso deixar claro. Um terceiro item que eu posso
comentar aqui é que nos nao excluimos a participagdo com parceiros,
justamente para tentar mitigar um risco alto que € a renovacao da concessao em
2015. Vocés sabem que sem a renovacgao das concessdes em 2015, vocé tem
algo em torno 60% do EBITDA que acaba, entdo isso é o maior risco desse
projeto. Nos estamos definindo o nosso base case para justamente poder
continuar os estudos ou ndo. isso 0 que eu posso falar hoje.

Sr. Subhojit: Obrigado, Marc! Eu tenho outras perguntinhas follow-up, mas eu
fago depois. Obrigado!

Operadora: Com licenca, nossa proxima pergunta vem do Sr. Marcos Severine
do Unibanco.

Sr. Marcos Severine: Boa tarde, Marc! Tudo bem? Primeiro parabéns pelo
resultado! Duas perguntas rapidas: a primeira pergunta é em relacdo a questao
da sazonalizacao, saber se vocé ja tem alguma informacdo que vocé possa
passar para a gente em relacdo a isso, quer dizer, a estratégia deve ser
semelhante aquela aplicada em 2007, em que vocé alocou grande parte da sua
energia no segundo semestre, obviamente, a gente tem uma dinamica diferente
de preco no mercado spot, dado esse risco hoje maior de falta de energia; e a
segunda pergunta é em relacdo a exportacdo de energia, quer dizer, vocé
entende que a gente pode trabalhar também com o cenario de exportacao de
energia para a Argentina em algum momento, entre o final do primeiro semestre
e comeco do terceiro trimestre?

Sr. Antonio: Oi, Severinel E o Previtali. Com relacdo & estratégia de
sazonalizacdo, se vocés puxarem um pouquinho pela memdria, vocés vao
lembrar que ano passado a gente sé comentou sobre a estratégia do ano de
2007 no segundo semestre. A gente ndo gostaria de dar mais detalhes sobre a
estratégia para 2008 por uma razdao muito simples: a gente, ao divulgar a
estratégia, em alguns momentos a gente vai ser comprador, em outros
momentos a gente vai ser vendedor, entdo a gente vai estar dando armas para a
concorréncia, vamos dizer assim, na hora que eu exercer essa posicao de
vendedor ou de comprador. Entdo, estd um pouquinho cedo. Eu lembro a vocés
gque nesse ano, no ano de 2008, as empresas geradoras de energia
hidroelétricas tiveram que apresentar sazonalizacdo no dia 10 de janeiro, més
esse que, atipicamente, teve um preco spot elevadissimo. Juntando essas duas
informacdes, a gente pode fazer a inferéncia que a gente ja tinha alguma
sinalizagdo que o0 preco para janeiro ja dava uma sinalizacdo que ia ficar
realmente alto. A gente considerou essa informacao, portanto, a sazonalizacéo
deve vir um pouco diferente da do ano passado, mas, em linhas gerais, a gente
sempre tem aquele cenario em que, no segundo semestre, a tendéncia do preco
spot ser maior do que no primeiro, mas, vem diferente a sazonalizacao sim. Com
relacdo a exportacao para a Argentina, alias, essa pergunta é 6tima porque nos
da a oportunidade de falar um pouco sobre esse fato. Por parte da Argentina, a
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gente tem visto que ndo foram tomadas as medidas que pudessem evitar uma
necessidade na mesma magnitude de importacado de energia por parte deles em
relacdo ao ano passado, portanto, era de se esperar que a gente exportasse o
mesmo montante ou, talvez, até mais. Mas cabe lembrar que a exportagdo para
a Argentina & sempre feita, primeiro, com energia termelétrica, e segundo com
as plantas que ndo estao atendendo o mercado doméstico. Se a gente tiver uma
elevacao média do preco spot esse ano, é de se esperar que as termelétricas
que, em grande parte do tempo, ndo estavam atendendo o mercado doméstico o
ano passado, estariam atendendo nesse. Por conseqléncia, essas termelétricas
nao poderiam exportar para a Argentina, entao pode ser que, dependendo desse
comportamento do preco interno, do preco spot interno, a gente nao tenha um
nivel de exportacdo com a mesma magnitude que a gente teve no passado.

E uma outra coisa que me ocorreu de lembrar a vocés que estao participando da
call, e genérica para a nossa apresentacao, € que tudo o que foi mencionado em
termos de preco, tanto por mim, quanto pelo Marc, a gente esta fazendo mengéao
a precos liquido de ICMS, Pis/Cofins e P&D. Sé especificamente na lamina de
balanco de energia, quando a gente menciona os precos dos leilées, € que a
gente menciona o prego bruto, porque esse é o preco que vocés tém acesso,
que todos tém acesso ao final do leildo. Entdo é importante essa informacéo
quando, eventualmente, vocés forem comparar os precos médios de venda da
Tractebel com um dos seus peers, existe essa diferenciacao.

Sr. Marcos: S6 mais uma questao, entao, quer dizer, a expectativa esse ano de
nds termos um preco spot médio mais elevado do que o ano passado, enfim, eu
acho que ja é uma realidade, mas a contrapartida é que vocé deve ter uma
geracao térmica maior também em funcgéo disso. Entdo a sua compra no spot
para completar a auséncia dessa sua geracao térmica, vai ser menor. Entéo,
enfim, a ter uma dindmica bem diferente em termos de resultado, e tudo, acho
que...

Sr. Antonio: Sim, vai, por exemplo, 0 nosso resultado, dependendo do impacto
da exportacdo e dessas vendas, a gente pode ter um resultado tdo bom quanto
o de 2007, em relacdo a exportacdo, especificamente, mas nédo viria dentro da
conta exportacdo. Seria diluido, por exemplo, grande parte viria através das
transagoes no ambito da CCEE, quer dizer, o resultado pode ser bom, mas néao
necessariamente na conta exportacéo. E isso que eu quero deixar claro.

Sr. Marcos: Entendi. Agora a ultima pergunta mesmo: Ponte de Pedra, alguma
sinalizacdo quanto a venda de crédito de carbono? E outra coisa, o multiplo, na
verdade, a hora que eu divido o seu preco pago mais a divida pela energia
assegurada, acho que ficou abaixo da média nacional, ndo ficou? Pelo menos
nas ultimas transacdes que eu tenho acompanhado, acho que ficou na faixa de
6.580, tem uma média aqui na faixa de 7.400 / 7.300 mais ou menos, nao sei se
vocé tem algum banco de dados sobre isso?
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Sr. Antonio: N3o... ndo tem comparativo para te passar agora, Severine.
Sr. Marcos: Ta bom, depois a gente conversa. Obrigado!

Sr. Marc: Sobre o crédito de carbono, existe a possibilidade sim de venda de
créditos, mas isso realmente nao faz parte, por enquanto, do nosso base case,
nao.

Sr. Marcos: Ok! Obrigado, Marc! Até logo!

Operadora: Com licenca, senhoras e senhores, caso haja perguntas, por favor,
digitem asterisco um. Novamente, caso queiram fazer perguntas, por favor,
digitem asterisco um. Nao havendo mais perguntas, gostaria de passar a palavra
ao Sr. Antonio Previtali para as consideragdes finais.

Sr. Antonio: Agradeco a participacdo de todos nessa call. Continuamos a
disposicado, toda a equipe de RI da Tractebel, caso vocés tenham outras
duvidas, para responder a todos. Passo a palavra ao Marc.

Sr. Marc: Também muito obrigado pela atencgdo, foi um grande prazer para mim,
poder comentar esse excelente resultado da Tractebel Energia em 2007, e
qualquer davida, pergunta, comentario, por favor, entrem em contato comigo,
com o Previtali, com o nosso time de Rl aqui, que n6s vamos tentar ajudar
vocés. Muito obrigado!

Operadora: A teleconferéncia da Tractebel Energia estd encerrada.
Agradecemos a participacao de todos e tenham um bom dia. Obrigada.




